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Testimonials from previous workshop participants 
 
 

“The participation of 40 of our sales agents in this workshop resulted in a 46% growth of revenues 
during a tough business year.”             
  ‐ Joseph Younan, Agency Manager, Metlife‐Alico 
 
“Jade recruited and trained three of our sales people who then realized a 60% increase in revenues 
during their first year with the company.”       
       
  ‐ Ralph Mouawad, Administrative Manager, Middle East Granite 
 
 
 

Workshop Details 
 
Date:  May 31 – August 16, 2012 (Thursday evenings) 

Time:    6 pm – 9 pm 

Venue:    AMIDEAST/Lebanon’s office in downtown Beirut 

Cost:    $1,250 

  Includes training fees, materials, and coffee breaks as well as an initial participant skills 
assessment prior to the workshop and a second assessment upon completion of the 
workshop 

 

Payment Method:  Cash, check, or wire transfer 

Registration Deadline:  May 12, 2012 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

For more information or to register, please contact: 
 

Allyson Jerab 
Institute Program Manager 

Cisco Entrepreneur Institute at AMIDEAST/Lebanon 
 

Or  
 

Raya Kalash 
Development Officer 
AMIDEAST/Lebanon 

 

Lebanon@amideast.org 
 

+961‐1‐989901, ext 234 or 132 
 

www.amideast.org/lebanon 
 
 


